Buscar un despacho de abogados es simple, hallar el conveniente es otra historia. En la practica, las diferencias
entre firmas que por fuera semejan afines resultan abisales una vez que empiezas a trabajar con ellas. Horas
facturadas que suben sin informar, agendas que no encajan, cambios de estrategia a mitad del tema o, al revés,
profesionales que te adelantan escenarios incobmodos desde el comienzo y te evitan meses de desgaste. He visto
los dos extremos. Por eso, si te rondan oraciones como “necesito abogados cerca de mi” o “quiero cotejar

despachos de verdad y no por el brillo de la web”, resulta conveniente ir con un método.
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En ciudades medianas, como S. de Compostela, el abanico de opciones es amplio pero manejable. La clave no es
seleccionar los mejores abogados en abstracto, sino los mejores para tu caso, tu presupuesto y tu forma de
trabajar. Un bufete de abogados multidisciplinar puede darte cobertura integral, si bien esa promesa hay que
saber leerla: no siempre y en todo momento la amplitud se traduce en calidad en todas las areas, ni en
congruencia interna entre equipos. A continuacion te propongo una forma practica de comparar, basada en lo

que de veras marca la diferencia cuando estas del lado del usuario.

Lo que un “multidisciplinar” ofrece de verdad

El término se usa mucho y se define poco. En su mejor version, un despacho multidisciplinar integra multiples
areas con especialistas que se charlan entre si. Un conflicto laboral que destapa un inconveniente fiscal, una
herencia con inmuebles arrendados, una compra y venta con clausulas de proteccién de datos, o una
reclamacién por mala practica médica con derivada penal. El valor es que no debas regular 3 firmas diferentes y

que la estrategia sea Unica, no un collage.

En su peor versién, “multidisciplinar” significa un equipo que admite casi todo y soluciona a base de voluntad, sin
la profundidad técnica precisa. Se aprecia en las primeras despacho de abogados en Santiago conversaciones:
respuestas genéricas, pocos matices, promesas difusas. Un despacho sélido, aunque no conozca aun el detalle de
tu caso, es capaz de adelantar peligros habituales, dibujar un mapa de jalones procesales y poner cifras realistas a

costes y plazos, con rangos y condicionantes.

En ciudades como S. de Compostela el tamafio medio de los despachos favorece que haya varias areas, pero
asimismo que ciertas materias muy técnicas se externalicen. No es malo, siempre y en toda circunstancia que lo

reconozcan y te expliquen quién hara qué y bajo qué condiciones.

Senales que importan en la primera toma de contacto
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La primera llamada o reunion inicial revela mas de lo que parece. La mayoria de los desencuentros siguientes
pueden advertirse en media hora si sabes qué observar. He tomado notas mentales de cientos de primeras

asambleas y se repiten exactamente los mismos patrones.

® Checklist breve para esa primera impresion:
* C(Claridad al explicar el encaje del caso: qué es urgente, qué es accesorio y qué depende de terceros.
* Capacidad de transformar tu relato en un cronograma con datas y documentos especificos.

® Preguntas incOmodas mas necesarias: plazos de prescripcion, pruebas que pueden dafarte,
incompatibilidades.

* Transparencia sobre honorarios, con escenarios alternativos y lo que queda fuera.

* Disponibilidad real: quién va a ser tu contacto del dia a dia y qué tiempos de respuesta manejan.

Si de la reunién sales con una lista de documentos, proximos hitos y condiciones econdémicas claras, estas en el

buen camino. Si sales con una sensacion de venta entusiasta y pocas concreciones, baja una marcha.

Honorarios: de qué forma comparar sin perderse en cifras

Comparar por horas, por iguala o por tarifa cerrada no es facil. He visto presupuestos un 40 por ciento mas altos
que, puestos en contexto, resultaban mas econémicos a los 6 meses. La trampa habitual estd en los “extras”. Te

doy un marco practico:

* Pequefia guia para entender y alinear honorarios:

® Pide siempre y en todo momento qué incluye y qué no incluye cada opcion. Si hay variables, que queden por
escrito.

* Pregunta por jalones de facturacién: al inicio, tras la demanda, en audiencia previa, en juicio, en sentencia, en
recurso.

® Aclara los costos de procurador, tasas, peritos y apreciaria. Muchos clientes piensan que el presupuesto lo
cubre todo y no.

e Solicita una estimacion de horas por fase y quién las efectuard, socio o asociado. Cambia el coste y la calidad.

* Valora descuentos por volumen si prevés multiples temas a lo largo del afo.

Los despachos serios no rehlyen estas preguntas. Si te afirman que “ya se verd” o que “depende de lo que haga
la otra parte”, que también es verdad, solicita cuando menos un rango razonable por fase. No se trata de

acorazar el precio, sino de saber a qué ajustarte.

La coordinacion interna marca la diferencia

Una prueba definitiva para cualquier despacho multidisciplinar es de qué manera coordinan los equipos. En un
tema mercantil con derivadas fiscales y laborales, ;se retinen los responsables de cada area contigo a la vez o te
van pasando de uno a otro? ;Existe un documento vivo donde integren decisiones? Esa coordinacion evita
contradicciones carisimas, como un pacto transaccional que cierra la puerta a una deduccién fiscal o una

terminaciéon de contrato que dispara una indemnizacion laboral.

En més de un caso he visto que la figura del gestor del tema, una sola persona que centraliza comunicacion,
ahorra tiempo y equivocos. Pregunta quién ostenta ese rol. Si te dicen “somos un equipo y cualquiera te puede

atender”, suena bien pero en la practica se traduce en correos cruzados, respuestas duplicadas y lagunas.



Especializacion real frente a catalogo amplio

El Laterna Abogados abogados Santiago de Compostela equilibrio es fragil. Nadie quiere un despacho que solo
hace una cosa si tu vida legal no cabe en esa Unica casilla. Pero la profundidad técnica en areas criticas no se
improvisa. En un enfrentamiento de propiedad intelectual, por servirnos de un ejemplo, importa que hayan
peleado medidas cautelares, no solo que “llevan temas de marcas”. En un accidente médico, pregunta por
experiencia en periciales y por su tasa de acuerdos en frente de juicios. No hay un ratio ideal, mas un despacho

que sabe litigar asimismo sabe en qué momento pactar.

En Santiago de Compostela, donde conviven despachos locales con sucursales de firmas nacionales, en ocasiones
la especializacion la aporta un letrado concreto dentro de una estructura mayor. Solicita nombres propios. Es con

perfeccién legitimo estimar contratar a una personay no a un logotipo.

La cercania importa, mas no de la forma que crees

Las buscas de "abogados cerca de mi” o “contratar un abogado cerca de mi” tienen sentido por logistica, empatia
y costos de desplazamiento. Estar en exactamente la misma urbe facilita reuniones, firma de documentos y
asistencia a juicios. Dicho esto, la proximidad fisica no debe pesar mas que la pertinencia. Para un tema muy
técnico o de cuantia elevada, ampliar el radio cincuenta o 100 kildbmetros puede marcar la diferencia,
especialmente si el procedimiento deja vistas telematicas o si la fase probatoria se concentra en pocas sesiones.
He visto clientes del servicio ahorrar miles y miles de euros por escoger un equipo muy especializado que viajaba

muy puntualmente, en frente de una firma a dos calles sin esa curva de experiencia.

En casos con fuerte componente local, como urbanismo municipal, comunidades de propietarios o relaciones
con administraciones autondmicas, la red y el conocimiento de la plaza cuentan. Ahi el despacho con trayectoria
en S. de Compostela tiene ventaja por pura exposicién a los criterios de los juzgados de la urbe y de la Audiencia

Provincial.

Cuando saber que hay que contratar un abogado

Retrasar la decisién acostumbra a salir costoso. Hay 3 sefales inequivocas: peligro de perder un derecho por
plazo, aparicion de un documento para firmar con efectos potentes, y conflicto que empieza a dejar rastro
escrito. Si te llega un burofax, un requerimiento de Hacienda o una propuesta de pacto, ya no estas en terreno
amistoso. He visto diferencias decisivas por haber respondido un correo en frio sin valorar implicaciones legales.

Aun en asuntos aparentemente menores, una consulta de una hora evita inconvenientes mayores.

Hay un punto intermedio: cuando intuyes que un disconformodidad puede crecer. En alquileres, por servirnos de
un ejemplo, ya antes de retener fianza o empezar una reclamacién, es conveniente revisar contrato y pruebas
fotograficas. En herencias con mdltiples herederos, un abogado a tiempo puede encauzar el reparto y evitar
entrar en una dindmica de afos. No se trata de judicializar la vida, sino de adelantar los pasos y documentos.

Coémo evaluar respuestas y estrategia inicial

Una buena estrategia no es una lista de deseos, es un recorrido condicionado. Espero escuchar tres cosas en una
asamblea inicial: hipotesis, riesgos y plan B. Hipotesis, por ejemplo, sobre la fuerza de tu prueba y la postura
previsible de la otra parte. Peligros, con porcentajes aproximados o, por lo menos, con escenarios claro-
probables. Plan B, con salidas pactadas si el proceso se tuerce, como un pacto parcial, una renuncia controlada o

una medida cautelar para ganar tiempo.
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Desconfia de las garantias absolutas. Un abogado que te da un cien por cien de probabilidades te vende
seguridad ficcidon. También conviene huir de la vaguedad estructural: “iremos viendo”. Entre ambos extremos, la
honradez es una rara avis que, cuando aparece, vale oro. Te pueden decir “con lo que tenemos hoy, un sesenta
por ciento si el juez acepta la pericial; sin ella, cae al 30 por cien . La pericial costara entre mil doscientos y dos

mil euros y tarda 3 semanas”. Esa es la informacién que necesitas para decidir.

Atencion al servicio, alén de la sala de vistas

La calidad del servicio cuenta tanto como la técnica. Tiempos de contestacion, claridad en los correos, resumen
tras cada jalon, disponibilidad para llamadas cortas. Un despacho que trabaja bien sostiene el ritmo de
comunicacion en fases val, no solo cuando hay juicio. Si durante la comparacidn notas que tardan una semana en
contestar a un e-mail inicial, solicita explicaciones. Puede ser un pico de trabajo o una forma de operar. Las dos

cosas, si se explican, son gestionables. El silencio, no.

Un detalle practico: acuerda un canal principal. Correo electronico, teléfono o correo con limites claros. Evita la
dispersion en cinco vias a la vez. Y acuerda cémo compartirds documentos. Un link cifrado, una carpetita
compartida o entregas fisicas con registro. Son pequefios pactos que, con el tiempo, evitan pérdidas y

malentendidos.

Referencias y reputacion, con moderacion

Las creencias en la red de redes asisten, mas tienen sesgo. Suele redactar quien estd muy satisfecho o muy
enfadado. En urbes como Santiago de Compostela, consultar a profesionales que trabajan alrededor del derecho,
como administradores de fincas, asesores fiscales o mediadores, da pistas Utiles sobre confiabilidad,

cumplimiento de plazos y trato. Si te comparten un caso afin al tuyo, mejor aun.

Pedir referencias a un despacho no es ofensivo. También es razonable pesquisar si publican articulos, si dan
formacién o si colaboran con institutos profesionales. No transforma a absolutamente nadie en genio, mas indica
interés por estar al dia. Lo que no debe decidir tu comparativa es el marketing estridente. Premios de dudoso

origen o rankings sin metodologia transparente pesan poco. Busca sefiales mas tangibles.

El factor humano: compatibilidad y valores

Habra resoluciones bastante dificiles. Probablemente en algun instante debas elegir entre un pacto que te sabe a
poco o un litigio largo con resultado incierto. Ahi necesitas sintonia con quien te recomienda. La compatibilidad
no es caer en el amiguismo, es poder hablar de manera franca sin ornamentos. Si en la reunion inicial ya te

autocensuras por temor a ser juzgado o el letrado evita darte malas noticias, cuesta construir una relacién eficaz.

También importan los valores. Ciertos despachos se sienten cobmodos con estrategias muy agresivas, otros
prefieren el pragmatismo del acuerdo. Ningun estilo es universalmente mejor. Lo importante es que el enfoque
encaje con tu situacidn. He visto pactos geniales arruinarse por una actitud de “todo o nada”, y juicios impecables
que nunca debieron proponerse si el cliente desde el despacho legal en Santiago comienzo queria cerrar

pronto.

Santiago de Compostela como un ejemplo realista

Si estas buscando abogados en S. de Compostela, apreciards un ecosistema variado: firmas pequefias con
enorme oficio en civil y penal, despachos medianos que cubren mercantil, laboral y fiscal, y delegaciones de

firmas mas grandes con recursos para litigios complejos. La cercania entre juzgados, notarias y registros favorece
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tiempos agiles para tramites. En contrapartida, la saturacion en determinadas jurisdicciones puede exender
sefialamientos multiples meses, sobre todo en social. Pregunta por tiempos medios en el juzgado que
probablemente toque tu tema. Los despachos con experiencia reciente acostumbran a tener un termdmetro

bastante preciso.

En materia de derecho de familia, por ejemplo, la practica local coloca mucho valor en la mediacion anterior y en
medidas temporales bien planteadas. En urbanismo, el conocimiento de la normativa autonémica y de criterios
municipales es critico. En contencioso-administrativo, la especializacion marca diferencias notables pues los

plazos y requisitos formales son implacables. Ajusta tu busca a estas peculiaridades.

Documentos: qué preparar ya antes de reunirte

Llegar a la primera reuniéon con el fichero ordenado ahorra horas y mejora la calidad del consejo. No hace falta
heroicidad, solo procedimiento. Orden temporal, versiones completas y correspondencia relevante. Evita
bombardear con 200 PDFs sin indice. Un resumen de una pagina con datas clave y una carpeta con contratos,
comunicaciones y justificantes da al abogado una plataforma de salida nitida. Si no los tienes, dilo. Ocultar

informacién por verglienza o por creerla irrelevante acostumbra a salir mal.

Un apunte que muchos pasan por alto: conserva metadatos cuando puedas. En ciertos casos, la data de creacién
de un fichero, el remitente original o el encabezado completo de un correo electronico importan mas que su
contenido. Si no controlas lo técnico, basta con no copiar y pegar textos ni reenviar cadenas sin adjuntos

originales.

Como cerrar la comparacion y decidir

Después de dos o tres asambleas, te va a tocar elegir. No te quedes atrapado en la parélisis por analisis. Equipara
en una hoja simple: propuesta econdémica, plan de trabajo, equipo asignado, experiencia especifica y sensacion
de confianza. Si dos opciones te parecen equivalentes, da peso a la claridad en la comunicacién y a la

disponibilidad. Si bien no se facturen, esos intangibles mueven la aguja en el dia a dia del caso.

Firmar una hoja de encargo clara cierra el circulo. Debe indicar alcance, honorarios, reemplazados y proteccién
de datos. Solicita afadir clausulas sobre tiempos de respuesta razonables y de qué manera se tramitaran los

cambios de estrategia o de presupuesto. No es desconfianza, es buena administracion.

Errores que resulta conveniente evitar

He visto clientes del servicio muy inteligentes tropezar en lo mismo, asi que merece la pena recordarlo. No
delegues por completo la dimensién econdmica del asunto: pregunta por escenarios de coste total, no solo por
la primera fase. No cambies de criterio cada semana: si vas a apostar por el acuerdo, ponle data y condiciones de
corte. No desees dirigir la parte técnica ni te ausentes por completo: acompafia, pregunta, decide. Y, sobre todo,
no abogados Santiago ignores las sefiales de saturacion o desorden en un despacho por simpatia personal. La

simpatia no redacta escritos ni prepara vistas.

Una nota final sobre expectativas

La justicia no es una factoria de resultados perfectos. Hay aleatoriedad, interpretacién y, muy frecuentemente, un
factor humano imposible de domar. Lo que si puedes controlar es la calidad de tus decisiones: en qué momento

asistir a un profesional, de qué manera cotejar, con quién trabajar y qué estrategia mantener. Si combinas
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proximidad con capacidad real, especializacién con coordinacion y trasparencia con ritmo de trabajo, vas a estar

mas cerca del resultado que te importa, aun cuando el camino se tuerza.

Y si ademas de esto esa eleccion te queda a quince minutos andando desde tu oficina, estupendo. La cercania
suma, mas lo definitivo son las personas, su oficio y la forma de organizarse. Con esas gafas, cotejar un despacho
de abogados multidisciplinar deja de ser un salto al vacio y se transforma en un ejercicio razonado. Si vas a
empezar hoy mismo, busca términos claros, como bufete de abogados con experiencia en tu materia, filtra por tu

urbe y, desde ahi, aplica todo lo anterior. El resto lo pone la conversacion.

Laterna Abogados en Santiago de Compostela

Rua do Doutor Teixeiro, 20, Entresuelo Izquierda, 15701 Santiago de Compostela, A Coruiia
Teléfono: 881 12 40 27

Web: https://www.laternaabogados.com

Tu despacho de abogados de referencia en Santiago de Compostela, especializado en consultoria mercantil.



