Cession de véhicule : tout ce qu'il faut savoir pour
une vente réussie

Pourquoi la cession de véhicule est une étape clé

Vendre ou acheter une voiture d'occasion implique toujours un peu de paperasse. Mais au-dela
des formalités, la cession de véhicule représente surtout le transfert officiel de propriété. J'ai
accompagné plusieurs proches dans cette démarche, et a chaque fois, le méme constat : une
erreur dans les documents peut transformer une transaction simple en casse-téte juridique.

Beaucoup de vendeurs sous-estiment l'importance de la déclaration de cession. Pourtant, tant
que le certificat d'immatriculation n'est pas mis a jour, I'ancien propriétaire reste responsable
en cas d'infraction ou d'accident. C'est un risque concret, pas une simple formalité
administrative.

Les documents indispensables

Avant de signer quoi que ce soit, assurez-vous d'avoir tous les papiers nécessaires. La liste
varie légerement selon que le véhicule est récent ou ancien, mais voici l'essentiel :

 Le certificat d'immatriculation (carte grise) barré, daté et signé par le vendeur
 Le certificat de situation administrative (non-gage) datant de moins de 15 jours
e Le proces-verbal de contréle technique si le véhicule a plus de 4 ans

 Le certificat de cession (Cerfa 15776) rempli et signé par les deux parties

e Lerelevé d'identité bancaire du vendeur pour le remboursement de la taxe

Je recommande toujours de faire des copies de chaque document. En cas de litige, vous aurez
une trace claire de ce qui a été signé et quand. C'est un réflexe simple qui évite bien des
soucis.

Comment remplir le certificat de cession sans se tromper

Le formulaire Cerfa 15776 est le cceur de la cession de véhicule. Il comporte deux parties :

l'une pour le vendeur, l'autre pour l'acheteur. Chaque champ doit étre rempli avec soin, surtout
les informations sur le véhicule (numéro d'immatriculation, numéro de série, date de premiere
mise en circulation).

Un détail qui revient souvent : la date de cession. Elle correspond au jour ou la vente est
effective, pas a la date de signature du cheque. Si vous livrez la voiture un samedi mais signez
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le lundi, la date de cession est le samedi. Cette précision a son importance pour le transfert de
responsabilité.

Autre point sensible : le kilométrage. Il doit étre relevé le jour de la vente, pas une semaine
avant. J'ai vu des acheteurs exiger un avenant parce que le vendeur avait noté un kilométrage
approximatif. Pour éviter toute contestation, prenez une photo du compteur le jour J.

Les erreurs fréquentes qui coutent cher

Méme avec les meilleures intentions, on peut se tromper. Voici les pieéges les plus courants :

e Oublier de barrer la carte grise : sans le mot "vendu" et la date, le certificat n'est pas
valide

e Signer le certificat de cession avant d'avoir regu le paiement : une fois signé, le
véhicule est officiellement cédé

* Ne pas vérifier l'identité de l'acheteur : en cas de cheque sans provision, vous étes
démuni

e Omettre de déclarer la cession en préfecture ou en ligne sous 15 jours

La cession de véhicule n'est pas qu'une formalité : c'est un acte juridique. Chaque signature
engage les deux parties. Prenez le temps de tout vérifier, méme si I'acheteur semble pressé.

Lacheteur a aussi des obligations

Lacquéreur doit, dans les 15 jours suivant la cession, faire établir un nouveau certificat
d'immatriculation a son nom. C'est a lui de faire la démarche, mais le vendeur a intérét a
vérifier que c'est fait. Tant que le changement n'est pas enregistré, le vendeur peut encore
recevoir des amendes ou des avis de contravention.

Un conseil que je donne systématiquement : conservez une preuve de dépdt de la déclaration
de cession. Le site de IANTS (Agence Nationale des Titres Sécurisés) permet de télécharger
un accusé de réception. Gardez-le précieusement, au moins jusqu'a ce que l'acheteur vous
confirme que la carte grise est a son nom.

Cas particuliers : véhicules de collection, professionnels, et hors
métropole

Les régles changent Iégérement pour les voitures de collection (plus de 30 ans) : le certificat
de situation administrative n'est pas exigé, mais le certificat de cession reste obligatoire. Pour
les ventes entre professionnels, la facture tient lieu d'acte de cession, mais le formulaire Cerfa
est tout de méme recommandé pour simplifier le suivi.



Si le vendeur ou l'acheteur réside hors de France métropolitaine (Corse, DOM-TOM), les délais
postaux peuvent compliquer les choses. Dans ce cas, privilégiez la déclaration en ligne, plus
rapide et plus fiable. Le site asacorsica.com propose d'ailleurs des ressources utiles pour les
transactions impliquant des résidents corses.

Quand faire appel a un professionnel ?

Pour une vente entre particuliers, un notaire n'est pas obligatoire. Mais dans certaines
situations, son intervention peut éviter des litiges : vente a un prix inférieur a la cote, véhicule
endommagé, ou encore vente entre personnes d'un méme foyer. Le colt est modeste et la
tranquillité d'esprit, inestimable.

De méme, si vous n'étes pas a l'aise avec les démarches en ligne, un garage ou une auto-école
peut vous aider a remplir le certificat de cession et a le transmettre. Comptez une trentaine
d'euros pour ce service, souvent moins qu'une amende pour défaut de déclaration.

Conclusion pratique

La cession de véhicule est un processus simple si on suit les étapes dans l'ordre : préparer les
documents, remplir le Cerfa sans rature, signer en présence des deux parties, et déclarer la
vente sans attendre. Chaque année, des milliers de transactions se passent sans accroc. Avec
un peu d'organisation, la votre aussi.

N'oubliez pas que le vendeur reste solidaire des dettes du véhicule pendant un mois apres la
cession. Si l'acheteur ne paie pas une amende regue avant le transfert, le vendeur peut étre
poursuivi. D'ou I'importance de conserver tous les justificatifs pendant au moins un an.

Enfin, un dernier mot sur la confiance. Une vente bien préparée, c'est aussi une relation saine
entre vendeur et acheteur. Prenez le temps de répondre aux questions, de montrer les factures
d'entretien, d'expliquer le fonctionnement du véhicule. Cela vaut tous les formulaires du
monde.



